Richtiger Marktwert = hoherer Gewinn bei geringer Verkaufszeit

Immobilien mit Ihren spezifischen Eigenheiten sind sehr individuell.

Das macht es schwer und erfordert Aufwand, ihren Wert marktgerecht zu ermitteln.
Dabei hat der Angebotspreis erhebliche Auswirkungen auf die Verkaufszeit und den
Verkaufserlds:

Nur mit einem realen, marktgerechten Preis verkaufen Sie innerhalb kiirzester
Zeit, mit dem bestmdglichen Gewinn.

Verschiedene Studien belegen: Uberhdhte Preisvorstellungen fiihren zu
dramatischen Vermégensverlusten

Eine Untersuchung der Kreissparkasse Kéln zeigt: Wer eine Immobilie mit rund funf
Prozent Uber Wert anbietet, erzielt einen Verkaufspreis von 99 Prozent bei einer
Angebotsverweildauer von gerade mal zwei Monaten.

Liegt der Angebotspreis 20 Prozent Uber dem geschéatzten Marktwert, verléngert sich
die Verweildauer bereits auf 13 Monate bei einem Erlés von lediglich 85 Prozent —
bei einer Immobilie im Wert von 250.000 Euro sind das bereits 37.500 Euro Verlust,
héhere Vermarktungskosten und andere finanzielle Kollateralschaden nicht
eingerechnet!

Vermogensverluste fiir den Objekt-Verkdufer*
entstehen beim Immobilienverkauf, wenn der Angebots-Preis zu hoch angesetzt wurde
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Quelle: Kreissparkasse K&ln — aktuelle Facebook- + Expertenbefragung
* und Provisionsverluste fiir den Makler , FlowFact AG und 1B Dr. Hettenbach
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